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FranklinCovey-Programm als beste Losung fiir effektiven Vertrieb ausgezeichnet

Mit dem neuen Business Development Programm ,Helping Clients Succeed” hat die
FranklinCovey Gruppe, die weltweit zu den fiihrenden Beratungs- und Trainingsunternehmen
zahlt, die beste Auszeichnung im ES Research Vendor Guide erhalten.

Die ES Research Group vergleicht jahrlich weltweit verschiedene Trainingsanbieter und Programme.
Bewertet wird nach Kriterien wie Inhalt, Methodik, Didaktik, Kundenzufriedenheit,
Individualisierung und Prozessorientierung.

Als effektivste Losung wurde das neue FranklinCovey -Programm ,Helping Clients Succeed”
ausgezeichnet, das seit September 2008 auch auf Deutsch verfiighar ist. Damit bietet FranklinCovey
seinen Kunden neben den bewahrten Programmen zu personlicher Effektivitdt, Leadership und
Umsetzungskraft eine neue Methode fiir Vertrieb und Beratung.

Das Programm, das auf dem Buch "Let's Get Real Or Let's Not Play" von Mahan Khalsa basiert, wurde
fiir Unternehmen entwickelt,

- deren Vertriebsprozesse komplex sind und die mit langwierigen Entscheidungsprozessen bei Kunden
konfrontiert sind.

- die an langfristigen Geschafts- und Kundenbeziehungen interessiert sind.

- die fiir interne und externe Beratungsaufgaben einen strukturierten und l6sungsorientierten Dialog
entwickeln wollen.

- die ihre Geschdftsergebnisse durch nutzenorientierten Vertrieb optimieren mochten.

Ndhere Informationen zum Programm und der Studie erhalten Sie bei Melanie Mangold,
m.mangold@franklincovey.de.

Uber FranklinCovey

ist ein weltweit fiihrendes Managementberatungs- und Trainingsunternehmen, das Effektivitdt
und Erfolg von Organisationen und Einzelpersonen in rund 150 Landern fordert. FranklinCovey Programme und
Analyseverfahren fiihren zu messbaren Ergebnissen in den Bereichen Effektivitdt, Umsetzungskraft und
Leadership.

wurde mitbegriindet durch , weltweit anerkannter Experte fiir Fiihrungsfragen
und Autor des Bestsellers ,Die 7 Wege zur Effektivitit”. Dieses Buch wurde in 38 Sprachen {ibersetzt und
weltweit mehr als 20 Millionen Mal verkauft. Das CEQ Magazine deklarierte es zum einflussreichsten
Managementbuch des 20. Jahrhunderts.

Das Leadership Institut vertritt FranklinCovey exklusiv im deutschsprachigen Raum und bietet die Programme
in deutscher Sprache und angepasst an die kulturellen Bediirfnisse in Deutschland, Osterreich, Schweiz und
Liechtenstein. Besonders wichtig sind uns dabei ganzheitliche und nachhaltige Lsungen fiir unsere Kunden.
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